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Walczymy o hiszpanski rynek

Nawigzanie kontaktéw z hiszpanskimi inwestorami, przedstawienie oferty swietokrzyskich
firm - to gtowne cele wizyty delegacji swietokrzyskich samorzadowcéw w Madrycie, ktora
odbyta sie 3 i 4 lutego. W wizycie studyjnej w Hiszpanii uczestniczyli marszatek
wojewodztwa Swietokrzyskiego Andrzej Betkowski oraz dyrektor Departamentu Inwestycji i
Rozwoju Urzedu Marszatkowskiego w Kielcach Jacek Sulek.

Pierwszego dnia wizyty swietokrzyska delegacja odwiedzita strefe ekonomiczng w
Guadalajarze, by spotkac¢ sie z przedstawicielami hiszpanskich firm: Comeca - importerem
maszyn rolniczych, producentem z branzy metalowej Witzenmann oraz reprezentantami
organizacji rolniczej APAG. Byta to doskonala okazja do zaprezentowania hiszpanskim
przedsiebiorcom potencjalu sSwietokrzyskich firm wpisujacych sie w inteligentne
specjalizacje wojewddztwa (branze: spozywcza, przetwdrstwa spozywczego, metalowo-
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maszynowaq, zasobooszczednego budownictwa oraz zdrowotna i prozdrowotna). Odbyto sie
takze spotkanie z wltadzami miasta i prowincji Guadalajara.

- W firmie Comeca rozmawialiSmy o trendach w branzy maszyn rolniczych.
Zapotrzebowanie na takie urzadzenia, gldwnie traktory zeroemisyjne, jest w Hiszpanii duze,
ale to bardzo trudny rynek. Wejscie na niego z naszymi produktami wymaga zastosowania
najnowoczesniejszych technologii - méwi dyrektor Jacek Sutek.

Niezwykle interesujaca byla wizyta swietokrzyskiej delegacji w firmie Witzenmann, ktéra
stynie z zastosowania najnowoczesniejszych na swiecie technologii laserowych, sterowanych
komputerowo linii produkcyjnych, moze réwniez pochwali¢ sie wlasnym centrum badawczo-
rozwojowym.

Drugiego dnia wizyty, we wtorek 4 lutego odbyto sie proinwestycyjne spotkanie
informacyjne w Madrycie dla potencjalnych hiszpanskich partneréw, zainteresowanych
bezposrednimi inwestycjami w regionie swietokrzyskim. Zostata im zaprezentowana oferta
dotyczaca m.in. terenéw inwestycyjnych, dyskutowano réwniez o rozwoju branzy energii
odnawialnych i strefach uzdrowiskowych. Marszatek Betkowski oraz dyrektor Jacek Sutek
wzieli takze udzial w seminarium ,Nowe mozliwosci inwestycyjne w polskich
wojewddztwach: dolnoslaskim i $swietokrzyskim”, podczas ktorego zaprezentowali
mozliwosci wspdtpracy gospodarczej i handlowej z naszym regionem. We wtorkowym
spotkaniu wzieta udziat Marzena Adamczyk, ambasador RP w Hiszpanii.

- Rozmowy sa na bardzo wstepnym etapie, cho¢ widzimy pewne mozliwosci wspotpracy w
branzy kosmetycznej, artykutldéw spozywczych i oczyszczania przemystowego. Hiszpanskie
firmy to wymagajacy partnerzy. Sa zainteresowani inwestycjami w Polsce, ale wspotpraca
nie jest tatwa. Wejscie na rynek hiszpanski z naszymi regionalnymi produktami to niezwykle
skomplikowany proces. Rynek jest hermetyczny, a promocja polskich marek niezwykle
trudna. Niektore polskie produkty jak np. jabtka sprzedaje sie jako ,made in France”,
inaczej nie maja szans sie przebi¢. W samym Madrycie w zasadzie nie ma przemystu, a
jedynie firmy ustugowe. Za to obrzeza miasta to jedna wielka strefa gospodarcza -
podsumowuje wizyte marszatek Andrzej Betkowski.

Wizyta studyjna w Madrycie zorganizowana zostala w ramach projektu ,Swietokrzyskie -
hard to pronounce, easy to do business in”, finansowanego ze srodkow Regionalnego
Programu Operacyjnego Wojewddztwa Swietokrzyskiego na lata 2014 - 2020.

Tekst pochodzi ze strony www.swietokrzyskie.pro Walczymy o hiszpanski rynek | 2



